Po restrukturyzacji czas na mocne dzialania rynkowe

Ubiegly rok byt dla SN Promet rokiem trudnych
decyzji zwiazanych z restrukturyzacja zatrudnie-
nia oraz calej strony kosztowej. W biezacym roku
gléwnym zadaniem bedzie przede wszystkim
utrzymanie sprzedazy na poziomie z 2009 r. Na-
szym celem w tym roku jest niewielki wzrost i caly
wysitek kierujemy na osiagniecie zaplanowanych
wielkosci.

Pod koniec 2009 r. SN Promet zmienila struktu-
re dzialu sprzedazy, zastgpila przedstawicieli ze-
wnetrznych, dzialajgcych na zlecenie, wlasnymi
doradcami technicznymi. W roku 2010 planujemy
zatrudnienie kolejnych dwéch oséb majacych pro-
mowac nasze wyroby na péinocy kraju. Zadaniem
naszych przedstawicieli jest docieranie do klien-
tow konicowych, biur projektéw, a takze opieka
nad siecig dystrybucji.

Zamierzamy rowniez wprowadzi¢ do sprzedazy
grupy nowych wyrobéw. Koniczymy wlasnie pra-
ce konstrukcyjne nad nowa serig przyciskéw, cia-
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gle modyfikujemy nasze produkty tak, aby nada-
za¢ za zmieniajacymi si¢ ciagle potrzebami na-
szych klientéw, a nawet je wyprzedzad.

W tym roku po raz pierwszy brali$my udzial w tar-
gach elektrotechnicznych w Stambule. Od niedaw-
na mamy w Turcji partnera, ktéry bardzo dyna-
micznie rozpoczalt dzialania w kierunku promocji
naszych wyrobéw na tym rynku. Poczatek wspol-
pracy jest bardzo obiecujacy.

Planujemy réwniez udzial w imprezach targowych
w Kijowie i Sankt Petersburgu. Wspdlnie z naszy-
mi partnerami z Ukrainy i Rosji przygotowujemy
ekspozycje i dziatania marketingowe poprzedzaja-
ce targi.

Rozpoczglismy prace nad platformg informacyj-
no-transakcyjna, ktéra umozliwi naszym klientom
dostep do informacji o stanach magazynowych na-
szych produktdw, a takze pozwoli na sktadanie za-
mowien przez przegladarke internetowa. Dzieki
temu rozwigzaniu mozemy usprawni¢ komunika-
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cje z dystrybutorami i zaoszczedzi¢ czas zaréwno
swoj, jak i naszych odbiorcow.
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